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Alle Möglichkeiten ausgeschöpft? 

Gehören Akkreditive, Risiko-Bewertungen, die 
Vertragsgestaltung und viele andere Themen zu 
Ihrem täglichen Geschäft?  

Wer seine Chancen optimal ausnutzen will, muss alle 
Risiken kennen! Risiken können zwar selten geplant 
werden, de facto sind sie nicht planbar, jedoch können wir 
die Auswirkungen steuern. Voraussetzungen dafür sind 
die richtigen Maßnahmen zum richtigen Zeitpunkt zu 
ergreifen. 

Vertragswesen  
Ausschreibungen, technische Spezifikationen, Einkaufs-
Bedingungen, länderspezifische Einzelheiten usw. sind 
die Grundlage Ihrer vertraglichen Verpflichtungen, die Sie 
eingehen. Faktoren, welche schlussendlich für den Erfolg 
oder Misserfolg jedes Auftrags entscheidend sind.  
Wir kennen die Feinheiten.  

Riskmanagement  
Nur wer seine Risiken kennt, kann die Chancen optimal 
ausnutzen! Eine erwiesene Tatsache! Bei Risiken die 
entsprechenden Gegen-Maßnahmen zum richtigen 
Zeitpunkt ergreifen verhindert in vielen Fällen den 
finanziellen Verlust. Wir bewerten Ihre Risiken als neutrale 
Stelle und empfehlen Ihnen die notwenigen Maßnahmen.  
Wir analysieren Ihre Chancen und Risiken als Ihr 
neutraler Partner.  

Claimmanagement 
Professionelles Forderungsmanagement betrachten wir 
als den strategischen Erfolgsfaktor! Wir legen grössten 
Wert auf eine diskrete und effiziente Betreuung 
unserer Mandanten. 
 
 
 
 
 
 
 

Verträge in Kraft setzen! 
 
Haben Sie alle Möglichkeiten in Betracht gezogen um 
den Auftrag abzuschliessen? Wir zeigen Ihnen Wege 
auf welche Sie vielleicht bisher noch nicht ausgeschöpft 
haben. Diese und weitere Fragen zum Exportgeschäft 
beantworten wir Ihnen gerne.  Sie haben: 

 Unterschriebene/paraphierte Verträge aber kein L/C 

 Ihre (Zahlungs-) Bedingungen werden nicht akzeptiert 

 Der Kunde möchte finanzieren 

 Ihre Risiken sind zu gross 

 Bid- und Performance Bonds werden zurück gehalten 

 
Interesse? 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Haben Sie Fragen 
zu diesem Thema oder generell zu unseren 
Leistungen in der Exportberatung? Möchten Sie mit 
uns einen Besprechungstermin vereinbaren? 

Gerne stehen wir Ihnen für weitere Informationen zur 
Verfügung. Wir freuen uns auf Ihre Mitteilung per Mail 
oder Telefon. 
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